多乐士10月9日华中科技大学宣讲会，敬请期待！
多乐士2014校园招聘宣讲会即将开始啦！！！同学们，你们准备好了吗？
行程：
华中科技大学校园宣讲会：
时间：10月9日（周三）18:30-20:30  
地点：商务中心8号楼报告厅
网申时间：
9月2日-10月20日
网申地址：http://www.akzonobelcampus.com/SaleTrainee.php
更多招聘信息：www.akzonobelcampus.com
招聘职位信息：销售培训生
工作描述：
1. 协助销售经理实施市场开发的战略，扩大区域市场占有率
2. 协助销售经理管理经销商并完成本区域销售目标
3. 以客户为导向,与客户建立良好关系，提供优质服务
4. 协调与其他相关部门的工作，共同实现区域目标
5. 对销售数据进行统计和分析，完成相关销售报表
6. 积极了解市场状态，结合各区域实际状况，提出合理化建议
职位要求： 
1. 本科及以上学历，学习成绩优良
2. 勤奋踏实，积极主动，热爱并立志于销售工作
3. CET-4及以上，良好的中英文表达能力
4. 具有良好的人际沟通与协调能力，能够在压力下保持高效
5. 具有良好的团队合作精神及开拓创新精神
6. 具有一定的社会实践或实习经验（有销售、市场相关的社会实践活动经验者优先）
7. 有学校学生会或社团工作经验者优先
2014销售培训生招聘计划：
北区：北京、天津、大连、长春、哈尔滨、呼和浩特、大同、太原、石家庄、邯郸、保定
南区：广州、深圳、长沙、昆明、南宁、桂林、福州
西区：成都、贵州、西安、武汉、郑州、兰州、乌鲁木齐
东区：上海、南京、无锡、苏州、合肥
销售培训生计划：
阿克苏诺贝尔装饰性油漆部的销售培训生计划是公司人力资源规划的重要组成部分，旨在为公司的销售团队注入新生力量，为公司的长远发展培养阶梯式的管理人才。
销售培训生计划为期三年。在第一年主要以学习和培训为主，公司将安排其在各销售渠道进行轮岗工作，了解公司的业务模式，了解销售工作的各项流程、指标，了解我们的客户。在此期间，公司还将提供一系列的培训计划，为其学习专业的销售和管理知识、技能提供有效的途径与平台。第二年至第三年，销售培训生将开始独立进行销售相关工作，逐渐成长为一名专业的销售人员，承担销售指标，管理客户，并迈向销售管理者的道路。
在整个销售培训生计划中，公司将给每位销售培训生安排工作伙伴和导师予以工作上的指导与关怀，也会委派其参与一些销售相关的项目，在学习中工作，在工作中学习与成长。这将是一个令人振奋的过程，也是帮助你迈向职业经理人的过程。
期待你的加入！
阿克苏诺贝尔装饰漆中国公司简介
阿克苏诺贝尔公司是全球最大的油漆和涂料企业，也是专业化学品的主要生产商。总部设在荷兰阿姆斯特丹，业务遍及80多个国家，在全球雇佣有5.7万多名员工。我们为全球工业与广大消费者提供创新产品，全力投入为客户打造各种可持续发展的解决方案。我们也一贯在可持续发展领域保持领先。
阿克苏诺贝尔装饰漆1984年进入中国，经过二十多年长足发展，已经成为中国建筑装饰涂料行业的佼佼者。旗下拥有多乐士、来威漆、多乐士专业、ICI专业、美时丽、等众多优秀品牌。特别是多乐士涂料，以其卓越的质量，完善的服务，创新的品质，深受广大消费者的欢迎，多次获得“消费者最喜爱的家居品牌”等荣誉；并成为万科、恒大、金地等众多知名房地产商的长期指定合作伙伴。
阿克苏诺贝尔深信明天属于挑战未来的智者，我们的激情在于提出未曾提及的问题；我们的灵感在于看到别人觉察不到的机会；我们的凝聚力在于能够先人一步展现智慧。我们明白一个道理，那就是，今天能够满足客户需要的事务，到明天可能便会有所不足，我们深信只有勇于思考、同时敢于实践的人才会取得丰硕的成果，所以，我们将全力以赴，力争“今日提交明日答案” (Tomorrow’s Answers Today™)。
